
Haben wir Dein Interesse geweckt?
Dann schicke uns Deine aussagekräftige Bewerbung 
inklusive Gehaltsvorstellung und frühestmöglichen 
Eintrittsdatum ausschließlich an die E-Mailadresse 
bewerbung@f-willich.com. So erreicht Deine 
Bewerbung sofort den richtigen Ansprechpartner. 

Du hast noch Fragen?
Bei Rückfragen kannst du Dich gern per E-Mail an 
bewerbung@f-willich.com wenden.

Bewerbungen in Papierform können wir leider aus
organisatorischen Gründen nicht zurücksenden.

DEIN PROFIL
•  Idealerweise ein abgeschlossenes Studium, im 
 Bauingenieurwesen, oder über eine vergleichbare Ausbildung 
 (Berufsausbildung im Bau-, Haupt- oder Nebengewerbe mit  
	 einschlägiger	Zusatzqualifikation,	z.	B.	als	Bautechniker,	
 Polier oder Meister (je m/w/d) 
• Berufserfahrung im Vertrieb technisch erklärungsbedürftiger  
 Produkte, idealerweise aus dem Umfeld der Baubranche 
• Kenntnisse in der bauchemischen Industrie wünschenswert 
• Kenntnisse im Bereich Abwasserbewirtschaftung & Trenchless  
 Technologies wünschenswert 
• Muttersprache Polnisch
•	 Eigenverantwortung,	hohe	Vertriebsaffinität,	Begeisterungs-	
 fähigkeit und Souveränität im Auftreten auf unterschiedlichen  
 Gesprächsebenen

DEINE AUFGABEN
• Verkauf unserer bauchemischen Produkte für den Bereich   
 Kanalsanierung 
• Aufbau und Weiterentwicklung langfristiger Geschäftsbeziehungen  
 mit Sanierungsunternehmen und Verbänden aus der Branche
• Erweiterung Kundenstamm durch Neukundenakquise 
• Betreuung und Beratung von Bestandskunden 
• Teilnahme an Ausschreibungen staatl. geführter 
 Abwasserunternehmen
• Erstellung und Nachverfolgung von Angeboten sowie 
 Durchführung von Verkaufsgesprächen und Preisverhandlungen
• lösungsorientierte Beratung zu unseren Produkten (vor Ort   
 beim Kunden und direkt auf der Baustelle)
•	Durchführung	von	Schulungen	bei	Anwendungsfirmen
• Präsentation des gesamten Produktportfolios auf Messen, 
 Veranstaltungen und Seminaren
• Enge Zusammenarbeit mit der Abteilungsleitung und dem   
 Vertriebsinnendiens

Eine attraktive Vergütung, zahlreiche 
Zusatz-	und	Sozialleistungen,	flexible	
Arbeitszeiten und 30 Tage Urlaub sind 
bei uns selbstverständlich. Du wirst Teil 
eines dynamischen Teams, das zusammen 
anpackt und sich jederzeit gegenseitig 
unterstützt.

Wir bieten Dir nicht nur einen zukunftssicheren Job, 
sondern die Möglichkeit, Dich selbst und Deine Ideen 
mit einzubringen. Du bekommst verantwortungsvolle, 
teamorientierte Aufgaben in einem abwechslungsreichen 
und herausfordernden technischen Umfeld. In unserer 
traditionsreichen familiengeführten Firma sind die 
Hierarchien	flach	und	es	gibt	nur	kurze	Entscheidungswege.

DAS BIETEN WIR DIR

Zur Verstärkung unseres Teams in Dortmund suchen wir ab sofort einen 
VERTRIEBSGEBIET POLEN EINEN VERTRIEBSMITARBEITER (M/W/D) IM AUSSENDIENST 
für den Bereich Kanalsanierung

Erfahre mehr über uns 
und unsere Geschichte!

www.f-willich.com

Du interessierst Dich für einen abwechslungsreichen Job, 
bei dem Du im Team Verantwortung übernehmen darfst und 
auch Deine technischen Fachkenntnisse voll ausspielen kannst? 
Du bist kommunikativ und gehst gerne auf Leute zu?
Du bist zuverlässig in Planung und Durchführung von 
Produktionsabläufen? Dann bist Du bei uns genau richtig!

Werde jetzt Teil unserer über 140-Jährigen Geschichte!


